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Umowy
wydawnicze

Podpisanie umowy wydawniczej to czgsto jeden z najwazniejszych
etapoOw w zyciu artysty. Zwigzanie z wytwornig trwa czesto wiele lat
— warto wiedzie¢ w zwigzku z tym o co zadbac i jakie konsekwencje
mozna ponies¢ podpisujac umowe bez jej doktadnego sprawdzenia.

Umowa wydawnicza to jeden z najbardziej skomplikowanych
rodzajow umoéw w Swiecie muzyki. Z tego tekstu dowiesz si¢

wszystkiego co powiniene$ o niej wiedzie¢ jako artysta.
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Wydawca — czy jest mi potrzebny?

Warto zacza¢ omawianie umowy wydawniczej o tego czy artysta w ogole jej
potrzebuje!

Czesto artysci, ktérzy trafiaja do nas przed zawarciem umowy wydawniczej nie
wiedza, czy w ich sytuacji umowa z wydawca jest w ogole konieczna.

Przed rozpoczeciem poszukiwan wydawcy nalezy zada¢ sobie pytanie — do czego
jest nam potrzebny wydawca? Btgdem popetnianym przez wielu poczatkujacych
muzykdéw jest zakladanie, ze znalezienie wydawcy i1 podpisanie z nim umowy to
gwarancja sukcesu, a w dodatku — jedyna mozliwa $ciezka. Sg jednak artysci,
ktorzy osiagaja sukcesy bez wsparcia wydawcy, dziatajac w modelu tzw. self-
publishingu, czyli wydaja swoje nagrania sami. Wybor wlasciwej $ciezki wymaga
rozsadnej oceny, czy sami bedziemy w stanie poradzi¢ sobie chociazby z promocja
swoich nagran. Jezeli zidentyfikujemy zadania, z ktérymi sami nie b¢dziemy w
stanie sobie poradzi¢, to otrzymujemy odpowiedZ na pytanie, czy potrzebujemy
wsparcia wydawcy, a jesli tak — czego od niego powinnismy oczekiwac.

Zapewnieniu fizycznej i cyfrowej

Wsparciu produkcji nagran dystrybucji nagran

Pomoc oferowana
przez wydawce moze
polegaé na:

Zarzadzaniu prawami (np. w
wykorzystwywaniu nagran jako sSciezki
dzwiekowej w filmach)

Organizowaniu i finansowaniu promocji
oraz nagran teledyskow

Nad tym, czy potrzebujemy wydawcy nalezy rdwniez zastanowi¢ si¢ w sytuacji,
gdy otrzymujemy propozycje od samego wydawcy. Ekscytacja tym, ze wydawca
przychodzi z propozycja wspotpracy czesto sktania do podejmowania pochopnych
decyzji. Jesli jesteSmy w stanie samodzielnie poradzi¢ sobie z organizacja,
dystrybucja, itd. — wydawca bedzie zbedny i bedzie tylko pomniejszat zyski
artysty.
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Modele wspolpracy z wydawca
Jesli rozwazamy wspolprace z wydawca, warto pozna¢ modele wspoélpracy.

Moze byc¢ tak, ze podczas analizy tego czy potrzebujemy wydawcy okaze si¢ na
przyktad, ze poradzimy sobie z organizacja nagran, ale juz z dystrybucja nie. W
takiej sytuacji nalezy odpowiednio dobra¢ model wspotpracy.

W branzy muzycznej funkcjonuja r6zne modele umow wydawniczych. R6znig sie
one mi¢dzy sobg m.in. stopniem i trwatoscig zwigzania artysty z wytwornig. W
najwigkszym uproszczeniu wyodrebni¢ mozna 3 modele wspotpracy:

*Ten model zaklada zwigzanie si¢ w wytwornia w
najmniejszym stopniu.

*Glownym zadaniem  wytworni bedzie  sprzedaz
egzemplarzy na no$nikach fizycznych (dystrybucja

Model fizyczna) lub udostepnienie nagran na portalach
. streamingowych (dystrybucja cyfrowa).
dyStrybuCYJ ny * Wytwornia nie ingeruje w pozostatg dzialalno$¢ artysty —

koncertowsa, promocje, kreowanie wizerunku.

eJest to model dla artystow cenigcych niezalezno$¢ i
swobode, ktorzy sa w stanie sami podota¢ w szczegdlnosci
organizacji promocji, dziatalno$ci koncertowe;j itd.

«Jest to model, ktory przewiduje zwigzanie si¢ z wytwornia
w zdecydowanie wigkszym stopniu niz w przypadku
modelu dystrybucyjnego.

*Poza samg dystrybucja, wydawca zobowiazuje si¢ tez do
promocji artysty, wspierania lub finansowania nagran

Model utwor6w i teledyskow.
Wydawniczy * Wspétpraca w tym modelu moze by¢ korzystna dla oséb,
ktore nie bylyby w stanie samodzielnie zorganizowac
sobie promocji.

*Ten model moze tez ulatwi¢ start artysty od strony
finansowej, ze wzgledu na czesto wystepujace wsparcie
finansowe artysty ze strony wydawcy.

* Wybranie tego modelu skutkuje najwigkszym zwigzaniem
artysty z wydawca.
+Jest to najbardziej kompleksowy rodzaj wspodtpracy, ktory
poza  dystrybucja, promocja i zaangazowaniem
Model 360° finansowym wydawcy, przewiduje réwniez najczesciej
management, wspotprace  koncertows, zarzadzanie
wizerunkiem artysty, publishing.
«Jest to najczesciej wspolpraca dluzsza niz w poprzednich
modelach.
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Po czym poznac¢ dobrego wydawce?

Rynek muzyczny rozrasta si¢ kazdego roku. Artysta moze szukaé¢ wsparcia
wsrod calej gamy wydawcow. Warto wiedzie¢ po czym pozna¢ dobrego
wydawce, ktory sprosta konkretnym oczekiwaniom.

Gdy rozpoczniemy rozmowy z wydawca, warto ustali¢ jak najwigcej szczegoiow,
ktore sktadajg sie na jego oferte dla nas. Szczeg6lny nacisk powinnismy potozy¢
na uzyskanie informacji o tych kwestiach, ktore sktonity nas do poszukiwania
wydawcy.

Jezeli na przyktad motywacja do poszukiwania wydawcy byto dla nas to, ze sami
nie dalibySmy rady zorganizowa¢ 1 sfinansowaé nagran teledyskow, to
powinnismy dazy¢ do uzyskania konkretnych zapewnien co do zamierzen
wydawcy — ile teledyskow zostanie dla nas wyprodukowanych i jaka kwota
zostanie na nie przeznaczona. Podobnie podchodzi¢ nalezy do kwestii promocji.
Nalezy ustali¢ migdzy innymi, jaki budzet promocyjny przewiduje wydawca.
Brak konkretow moze Swiadczy¢ o tym, ze wydawca nie ma wobec nas
powaznych zamiarow.

Warto rowniez sprawdzi¢ portfolio wydawcy - jesli zobaczymy, ze z danym
wydawca wspotpracujg artysci, ktorych kariera bardzo preznie si¢ rozwija — moze
$wiadczy¢ to o profesjonalizmie wydawcy. Sprawdzenie portfolio pomoze
réwniez oceni¢, czy dany wydawca ma doswiadczenie w danym gatunku
tworczosci. Nie ma bowiem zadnego sensu wybranie si¢ z ptyta jazzowa do
wydawcy, ktory wspotpracowat dotychczas tylko z zespotami metalowymi.
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Co moze znalez¢ si¢ w umowie wydawniczej?

Umowy wydawnicze czesto maja nawet kilkadziesigt stron. Co w takim razie
wplywa na taka ich objetoS¢?

W umowach wydawniczych moze znalez¢ si¢ wiele roznych postanowien. Do
najczesciej spotykanych naleza postanowienia dotyczace:

= Wynagrodzenia artysty

=l Czasu trwania wspolpracy

md  |l0Sci Wwydanego z wytwdrnig materiatu

= Przeniesienia praw majatkowych do utworéow

=l Praw do teledyskow

Prawo do otrzymywania tantiem

= Wykorzystania wizerunku w materiatach promocyjnych

aad  MozZliwosci przedtuzenia umowy

] Kreowania wizerunku artysty

Jak wida¢, w umowie wydawniczej moze zosta¢ zawarte mnostwo istotnych
postanowien. Nie s3 to oczywiscie wszystkie mozliwe postanowienia. Jako
specjalisci w tej dziedzinie spotykamy si¢ na codzien z nowymi formami
wspotpracy z wydawcami, ktére niosg za sobg niespotykane wczes$niej zapisy
umowne.
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Propozycja zawarcia umowy z wydawca — co zrobic¢?

Otrzymanie propozycji zawarcia umowy z wydawca moze przynies¢ artyscie
wiele ekscytacji. Nalezy jednak pamigtaé, aby zawsze zachowac¢ zimna krew i
zastanowic si¢ nad decyzja czy dang umowe podpisacé.

Bardzo czgsto przychodza do nas artysSci, ktoérzy podpisali umowe wydawnicza
nie wiedzac do konca na co si¢ zgadzaja. Niestety bardzo czesto taka wspotpraca
przynosi bardzo negatywne skutki finansowe, w tym problemy polegajace na
utracie praw do nagran, teledyskow, itd. Gdy problem dotyczy tylko pienigdzy —
w najgorszym przypadku mozna poczeka¢ do konca trwania umowy i zaczaé
zarabia¢ na godnych warunkach (co i tak jest bardzo ucigzliwe i zdarza si¢ bardzo
czesto). Duzo gorzej bedzie bedzie na przyktad - jesli przenie§liSmy prawa do
nagran lub teledyskow na wytworni¢ - nigdy nie bedziemy mogli juz na nich
zarabiac.

Bardzo czgsto warunki proponowane przez wydawce moga by¢ skrajnie
niekorzystne dla artysty: wspomniane przeniesienie praw majatkowych do nagran
1 teledyskow, zanizone stawki wynagrodzenia, brak postanowien dot. naktadow
finansowych na promocj¢, bardzo dlugi czas zwigzania artysty z wytwornig,
prawo do dowolnego ksztaltowania wizerunku artysty przez wytwornig, itd.

Niekorzystne dla artysty postanowienia umowy moga by¢ czesto ukryte lub po
prostu nie do wychwycenia przez osobe bez doswiadczenia w prawie muzyki.
Warto skorzysta¢ w zwigzku z tym z ustug profesjonalistow i skonsultowac
zaproponowang przez wytworni¢ umow¢ oraz przeprowadzi¢ w pdzniejszym
etapie jej negocjacje.

Ponizej przedstawimy na co zwr6ci¢ uwage przy konsultowaniu umowy
wydawniczej 1 w jaki sposob to zrobi¢ oraz jak zabra¢ si¢ za negocjowanie jej
warunkow.
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Konsultacje umowy wydawniczej

Brak wlasciwego skonsultowania umowy wydawniczej przed jej podpisaniem
moze mie¢ bardzo negatywne dla artysty skutki. Sprobujmy przedstawic to
na przykladzie mlodego artysty — Adama, ktory otrzymal propozycje
wspolpracy z wytwornia.

Mtody muzyk o imieniu Adam tworzy piosenki - pisze teksty, nagrywa partie
instrumentalne i wokal. Swoja tworczos¢ wrzuca na YouTube. Po pewnym czasie
okazuje sie, ze jego piosenki zdobywaja sporg popularnos¢ — kilkaset tysiecy
wys$wietlen kazdego numeru. Tworzy dalej, popularno$¢ caly czas roénie i wiasnie
wtedy zauwaza go jedna z wiodacych wytworni w Polsce. Jest bardzo
zainteresowana wspolpracg. Zwraca si¢ do Adama i proponuje mu wspdtprace —
,Wydamy Twoje ptyty, nagramy razem teledyski i pomozemy Ci zrobi¢ ogromna
karier¢ koncertowa! Wyslemy Ci na maila umowe. Jak bedziesz gotowy to daj
znaé, podpisujemy i zdobywamy §wiat!”.

Przed oczami Adama natychmiast zabtysty $wiatta Carnegie Hall, a wszystko
dookota zaczgto by¢ ustane dolarami. Po chwili jednak ekscytacja ucichta, a do
glosu doszedt zdrowy rozsadek. ,,Czy na pewno powinienem podpisa¢ umowe bez
jej sprawdzenia? W sumie nie jestem nawet w stanie zrozumie¢ wszystkiego co
jest tam napisane tym zawitym, prawniczym jezykiem... Musze¢ zglosi¢ si¢ do
kogos$ kto si¢ na tym zna.”

Reakcja Adama byta zrozumiala — zachwyt propozycja wspotpracy od jednej z
najwigkszych wytworni to niesamowita szansa dla kazdego muzyka. Niestety, nie
wszyscy zastanowili si¢ nad umowa tak jak on. Wielokrotnie w $rodowisku
muzycznym styszymy historie ,,Gra §wietnie, ale ten kontrakt z wytwornig?
Podobno ma z tego grosze... Mowit mi ostatnio, ze wigcej zarabial jak sam
wrzucal muze na YouTube i sam ogarnial sobie koncerty. Podobno podpisat
umowge na § lat.”

Co wydarzyto si¢ p6zniej?
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Na szczgscie Adam zglosit si¢ do zawodowego pelnomocnika specjalizujgcego si¢
w prawie muzycznym — ten poinformowat go jak daleko idace konsekwencje
spowodowataby zaproponowana przez wytwoérnie umowa. Przede wszystkim
Adam stracilby prawa do swoich utwordw bezpowrotnie. Podobnie prawa do
teledyskow, ktore nagratby na wlasny koszt. Poza tym miat wydaé jeszcze trzy
ptyty w tej wytworni. Umowa wygastaby po okoto 10 latach. Adam ma teraz 18
lat. Gdyby podpisal umowe bez zastanowienia i jej skonsultowania, do 28 roku
zycia zatowalby tej decyzji, a by¢ moze stracil szanse na karier¢ muzyczng zgodna
z jego wizja. Zawsze moze okaza¢ si¢, ze wydawca nie spelnia naszych
oczekiwan. Jezeli jednak podpisalismy umowe na dtugi okres, bedziemy zmuszeni
przez ten czas kontynuowaé wspolpracg, nawet jesli nie bedziemy z niej
zadowoleni.

Moze wigc Adam za takie poswigcenie mnostwo pienigdzy? Niestety,
zaproponowane stawki byly zdecydowanie ponizej $redniej rynkowej, czego
muzyk nie wiedzial. Jesli wlasciwie nie zweryfikujemy umowy wydawniczej,
moze okaza¢ si¢, ze cho¢ nasza plyta sprzeda si¢ w tysigcach egzemplarzy,
dostaniemy za to bardzo niewiele pieni¢dzy. Zdarza si¢, ze wydawcy proponuja
poczatkowo w umowach warunki finansowe wspotpracy odbiegajace na
niekorzy$¢ artysty od standardow rynkowych. Jesli podpiszemy umowg bez jej
sprawdzenia takze pod tym katem — zostaniemy skazani na niekorzystne warunki
finansowe na caly czas jej trwania.

Wsréd typowych zagrozen zwigzanych z podpisaniem umowy z wydawca bez jej
wczesniejszej konsultacji ze specjalista wymieni¢ nalezy:

=l Zbyt diugi czas zwigzania artysty z wytwornig

=aad Wyzbycie sie na zawsze praw autorskich do utwordéw artysty

= Nadmierna ingerencja wydawcy w kwestie wizerunkowe

Brak postanowien gwarantujgcych realizacje wczesniejszych

obietnic wydawcy (np. brak okreslenia budzetu promocyjnego).

e Prawni .
musicodex.pl a Cy od muzykl.



M Sicodex

Prawnicy od muzyki. | ul. Sniadeckich15/10 | 60-773 Poznai | +48 607606 616 | kontakt@musicodex.pl

Negocjowanie umowy wydawniczej

Po sprawdzeniu zaproponowanej umowy wydawniczej mozna przystapi¢ do
jej negocjowania. Ten etap moze uratowa¢ bardzo czesto zupelnie
nieoplacalna dla artysty umowe.

Jak juz wczeéniej wskazaliSmy, przedstawiane przez wydawcOw propozycje
umowy wydawniczej czesto nie odpowiadaja oczekiwaniom artysty, nie s3 w petni
dostosowane do danej sytuacji, a w skrajnych przypadkach sg krzywdzace dla
artysty. W takich sytuacjach warto podja¢ negocjacje.

Po konsultacjach umowy wydawniczej, ktorych efektem najczgsciej jest
zidentyfikowanie punktdéw, ktéore wymagaja negocjacji, nalezy zastanowic si¢ co
doktadnie chcieliby$my uzyskac.

Jednym z najwazniejszych elementow przygotowania do negocjacji jest
ustalenie warunkéow minimalnych, bez spelnienia ktorych artysta nie
powinien podpisywa¢ umowy z wydawca. Moze to by¢ np. konieczno$¢
uzyskiwania zgody artysty na wykorzystywanie piosenek w reklamach.
Wymagana jest przy tym konsekwencja — jezeli wydawca nie bgdzie sktonny do
spelnienia tych warunkéw, artysta powinien wycofaé si¢ z negocjacji 1
zrezygnowac¢ z zawierania umowy z danym wydawca. Powinien by¢ przy tym
opracowany plan ,,B”, tzn. $ciezka dziatania na wypadek niepowodzenia
negocjacji, o ktorej wiecej w dalszej czesci.

Jesli czujemy, ze samodzielne negocjowanie warunkéw umowy z wydawcg moze
by¢ dla nas zbyt obcigzajace, warto skorzysta¢ z pomocy profesjonalisty, ktory
posiada duze do$wiadczenie w prawie muzyki. Moze to utatwi¢ caty proces i
uprawdopodobnié¢ korzystne zakonczenie negocjacji. Warto pamig¢tac o tym, ze
osoby pracujace w wydawnictwach muzycznych maja czgsto bardzo duze
doswiadczenie negocjacyjne. Ponadto luzna atmosfera rozmoéw, ktéra panuje
czgsto w branzy muzycznej, moze prowadzi¢ do dekoncentracji i nie§wiadomego
zgodzenia si¢ na niekorzystne warunki lub odejscie od ustalonych warunkéw
minimalnych.
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Jakie postanowienia umow wydawniczych najczesciej
podlegaja negocjacjom?

Jesli chcemy przystapi¢ do negocjowania umowy wydawniczej, warto
wiedzie¢ co najczeSciej podlega negocjacjom. Taka wiedza pozwoli na
uporzadkowanie negocjacji i skupienie si¢ na najistotniejszych punktach.

Bardzo czgsto negocjacji podlega czas trwania umowy. Z punktu widzenia
wydawcy, dlugi czas trwania umowy daje lepsze perspektywy na osiagnigcie
zysku. Przez dluzszy czas wydawca moze osiggac¢ korzysci wynikajace m. in. z
wczesniejszych dziatan i naktadow promocyjnych. Dla artysty dlugi czas trwania
umowy moze jednak by¢ powaznym zagrozeniem. Jezeli wspdlpraca z wydawca
nie bedzie si¢ dobrze uktadaé, a zwlaszcza jesli dojdzie wrecz do konfliktu,
konieczno$¢ wydania kolejnych plyt u danego wydawcy moze by¢ niezwykle
ucigzliwa.

W branzy znane sg historie artystow, ktorzy z powodu niekorzystnego kontraktu
zmuszeni byli do nagrywania kolejnych ptyt dla wydawcow, z ktérymi pracowato
im sie bardzo zle. Czesto przektadato si¢ to tez na niesatysfakcjonujacy poziom
artystyczny — wypetnienie kontraktu wymagalo dostosowania si¢ do preferenc;ji
wydawcy, a nie ambicji artystycznych muzyka. W ramach rozsadnie
prowadzonych negocjacji nieraz udaje si¢ skroci¢ pierwotnie proponowany czas
trwania umowy wydawniczej czy tez wprowadzi¢ zapisy gwarantujagce mozliwos¢
wczesniejszego jej rozwigzania w razie spetnienia si¢ okre§lonych warunkéw (np.
naruszanie przez wydawce podstawowych obowigzkéw wynikajacych z umowy
wydawniczej). Rozsadne negocjacje wymagaja oczywiscie odpowiedniego
rozeznania w branzy — oczekiwanie skrocenia czasu trwania umowy do np. 6
miesigcy bytoby oczekiwaniem nierealistycznym 1 wskazywatoby na brak
doswiadczenia osoby prowadzacej negocjacje.

Dla wielu muzykéw cenne jest zachowanie swobody w zakresie kreowania
wizerunku. Jezeli dla danego artysty autentyczno$c¢ jest wartoscig bezcenna, to w
toku negocjacji nalezy przedyskutowa¢ ten temat z wydawca i1 dazy¢ do
wprowadzenia do umowy takich postanowien, ktére uchronig artyste przed
narzucaniem mu dziatan sprzecznych z jego przekonaniami. Takie postanowienia
umowy wydawniczej moga np. ustanawia¢ ograniczenia co do udziatu artysty w
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reklamach. Negocjujac nalezy przy tym pamigtaé, ze wydawca ma uzasadniony
interes w wykorzystywaniu wizerunku dla celéw prowadzenia skutecznej
promocji nagran artysty.

Inng wazng kwestia podlegajaca negocjacjom s3a postanowienia dotyczace
obowigzkow wydawcy. Czgsto spotykanym problemem jest to, ze deklaracje
sktadane we wczedniejszych rozmowach nie znajduja potwierdzenia w
zaproponowanym tek$cie umowy wydawniczej. Rola osoby prowadzacej
negocjacje jest w takiej sytuacji wprowadzenie do umowy postanowien dajacych
mozliwo$¢ egzekwowania obietnic wydawcy. Moze to dotyczy¢ np. budzetu
promocyjnego — w umowie wydawniczej moze zosta¢ okreslona np. minimalna
kwota, jaka wydawca zobowigzany jest przeznaczy¢ na promocj¢ kazdego
albumu.
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Niepowodzenie negocjacji — co zrobic¢?

Nie zawsze negocjacje przebiegaja po mysli artysty. Niekiedy wplywa na to
rozbiezna wizja wspolpracy miedzy artysta a wydawca.

Prawidlowe przeprowadzenie negocjacji wymaga opracowania planu ,,B”, tj.
Sciezki dziatania na wypadek niepowodzenia negocjacji. Bez takiego
alternatywnego planu pozycja negocjacyjna jest bardzo staba. W ramach
przygotowania do negocjacji nalezy w zwigzku z tym opracowa¢ odpowiedni
plan, ktéry moze zaktada¢ miedzy innymi:

s ZMiane modelu wspdtpracy z wydawcg

md  Przyjecie oferty innego wydawcy

mad R€zygnacje z zawierania umowy z wydawca

Niepowodzenie negocjacji nie musi wigc oznacza¢ rezygnacji z Kkariery
muzycznej. Nalezy przemysle¢ jak najwigcej mozliwych, korzystnych opcji
wspotpracy. Z wydawca, z ktérym negocjacje poczatkowo sie nie powiodty,
mozemy probowac zawrze¢ umowe w innym modelu (np. zrezygnowac¢ z modelu
wydawniczego na rzecz modelu dystrybucyjnego).

Gdyby jednak si¢ to nie udato — mozemy przyjac¢ ofert¢ innego wydawcy (zaro6wno
czekajac na taka oferte, jak i samemu szukajac wydawcy). Niepowodzenie
negocjacji moze rowniez doprowadzi¢ do decyzji o samodzielnym kreowaniu
kariery bez udzialu wydawcy. Jak pisaliSmy juz wcze$niej — aktualnie coraz
czesciej artysci decyduja si¢ na samodzielne zarzadzanie swoja dziatalno$cig
muzyczng, czyli tzw. self-publishing.
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O co zadba¢ zanim podpisz¢ umowe wydawnicza?

Skonsultowanie umowy wydawniczej i wynegocjowanie odpowiednich
warunkow to niestety nie wszystko co powinniSmy zrobi¢ przed podpisaniem
takie umowy. Trzeba jeszcze zadbaé o prawa do materiatu.

Powaznym btedem jest podpisanie umowy z wydawca bez odpowiedniego
przygotowania w postaci wczesniejszego zawarcia umow m. in. z osobami
zaangazowanymi w nagranie materialu. Niezaleznie od modelu wspotpracy
musimy dysponowaé¢ wylacznymi prawami do materiatu, ktory oferujemy
wytworni. Aby dysponowaé wylacznymi prawami do materialu, musimy zawrze¢
pisemne umowy z wszystkimi osobami zaangazowanymi w powstanie nagrania
(sa to m. in. kompozytorzy, autorzy tekstow, muzycy sesyjni, producent
muzyczny, wykonawca miksu). W przeciwnym razie ryzykujemy, ze
ktérakolwiek z tych osob bgdzie mogta wstrzymac dystrybucje nagran. Narazi nas
to na odpowiedzialno$¢ takze wobec wydawcy, ktéry w zwigzku z wydaniem
naszych nagran ponosi okreslone koszty. Jezeli z powodu wstrzymania dystrybucji
nie bedzie w stanie ich odzyska¢, bedzie dochodzi¢ od nas odszkodowania.

To samo dotyczy sytuacji, w ktorej nagrywalismy np. teledyski. Musimy wowczas
podpisa¢ odpowiednie umowy z wszystkimi osobami, ktéore w nagraniach
teledyskow braty udziat, m.in. aktorami, rezyserami, scenarzystami, itd.

Wracajac do wczesniejszej historii — gdyby Adam do nagrania plyty wykorzystat
beaty stworzone przez jego kolege, nie mogltby zawrze¢ umowy z wydawca bez
wczesniejszego zwarcia pisemnej umowy z kolega — autorem beatow. Umowa
wydawnicza czgsto gwarantuje wydawcy mozliwos¢ zadania przedstawienia
przez artyst¢ kompletu niezb¢dnych umow. Niezatatwienie tych spraw moze wigc
zosta¢ w latwy sposob zweryfikowane przez wydawce. Dobry doradca polecitby
wigc Adamowi wstrzymanie si¢ z podpisaniem umowy z wydawca nie tylko w
celu analizy jej tresci, ale takze w celu wyczyszczenia praw do nagran. Pozwoli to
uchroni¢ Adama przed scenariuszem, w ktorym zamiast zarabia¢ na muzyce
wielkie pienigdze, poniesie straty zwigzane z koniecznoscig zaptacenia wydawcy
odszkodowan.
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Podsumowanie

Proces zawarcia umowy wydawniczej jest bardzo skomplikowany. Warto
jednak przejS¢ przez przedstawione przez nas etapy i zapewni¢ sobie
spokojng realizacj¢e umowy z wydawca. Ponizej, w ramach podsumowania,
prezentujemy modelowy, poprawny przebieg zawierania umowy z wydawca.

Zastanowienie sie, czy potrzebuje wydawcy, a jesli tak to w jakim modelu

Otrzymanie propozycji zawarcia umowy od wydawcy / samodzielne znalezienie
wydawcy

Sprawdzenie wydawcy (portfolio, wnikliwa rozmowa o wizji wspdtpracy)

Skonsultowanie zaproponowanej umowy wydawniczej z profesjonalistg

Negocjowanie umowy wydawniczej

Wyczyszczenie praw do materiatéw

Zawarcie umowy

Rozwigzywanie problemow z realizacjg umowy
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